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 Pesquisa 1: Profissionais do mercado imobiliario (visao consumidor)
* Pesquisa 2: Empreendedores (visao desenvolvedor)

» Formato: Pesquisa quantitativa

Tema 1. Impacto de um empreendimento nos negocios

Tema 2: Valorizacao do ativo imobiliario atraves da gestao Associativa

Tema 3: Relevancia do padrao urbanistico na percepcao de valor

Tema 4. Praticas de estrutura¢ao da Associacao

Tema 5: Associacao por tipologia de produto

Tema 6: Transicao da gestao associativa

ﬁ + Pergunta aos especialistas
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Tema 1: Impacto de um empreendimento
nos negocios

Levar terrenista para conhecer um
empreendimento entregue
(visao empreendedor)

Um empreendimento X Negdcio
(visao empreendedor)

5,6% -’

94,40%

mSIM = NAO m S|IM = NAO




ADITBrasil




*4

Tema 2: Valorizacao do ativo atraves da gestao associativa
; 5 ADITBrasil
Gestao associativa em geral X Valorizagao 559* XVanrizggéo
e . (Visao consumidor)
(Visao consumidor)
5%

#0 #»]1 m2 m3 m4{ m5 up =7 m8 9 w10

4%

9%

50% 23%

- 14%

m 0 1] m2 m3 u4 m5§ 6 7 m8 m9 m10

*ESG: comunidade | ambiente | governanca
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Tema 2: Valorizacdo do ativo através da gestdo associativa )
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Manuteng¢ao®* X Valorizacao

Qualidade urbanistica* X Valorizacao - .
(Visao consumidor)

(Visao consumidor)

4% 4%
9%

‘5%

O "1 w2 m3 m4 m5 mwo *7 m8 m9 =10 O "1 w2 m3 w4 m5 o w7 m8 m9 m]0

‘w *Qualidade urbanistica: padrao de calcada | altura | recdos **Manutencdo: ruas | guias e sarjestas | fechamento
NN



Tema 2: Valorizacao do ativo atraves da gestao associativa
¢ & ADITBrasil
Seguranc¢a® X Valorizacao
(Visao consumidor)
4%

18%

55%

0 »1 w2 m3 4 u5 w6 7 m8 29 010

N\ *Seguranca: equipamentos | sistemas | procedimentos
N o
NN
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Tema 3: Relevancia do padrao urbanistico na percepcao de valor
ADITBrasil
Importancia de acompanhar as primeiras construcdes em empreendimentos abertos | X Valorizacdo (visao consumidor)
54,5%
0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% ﬂ] 18’-2% 13’2] .
0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Conceber restricdes construtivas especificas em empreendimentos fechados | X Valorizacao (visao consumidor)

45,5%
18,2% 18,2%
0 0 0 0 0, 9,1% 9,1% : 0 : .
0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% ] 0,0% ]
0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Importancia das primeiras construcdes seguirem as restricdes construtivas | X Valorizacao (visao empreendedor)

94,4%

0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 0,0% 5,6% 0,0% 0,0%
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Tema 4: Praticas da estruturacao da Associacao ADITBrasi

Responsavel pela elaboracao da documentacao (visao empreendedor)

11,1%

27,80% , i , C
Area responsavel pela interface com a Associacdo

(visao empreendedor)

61,1%

ENGENHARIA

QUALIDADE _ 6,5%

= INTERNO m TERCEIRIZADA HIBRIDO

ARQUITETURA

Frequéncia de atualizacdo da documentacao (visao empreendedor)
AREA ESPECIFICA _ 11,1%

55% 2%

11,2% ,

77,80%

\ .
\N m SEM ATUALIZACAO = 1VEZ AO ANO A CADA 2 ANOS MAIS DE 2 ANOS e s es e
\\ oooooo
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Tema 5: Associacao por tipologia

Associacao X Produto
(visao empreendedor)

0,
FECHADO 0%

100%

0
BAIRROS 2/,80%

72,20%

50%

ABERTO
I -0

SEM ASSOCIACAO  m COM ASSOCIACAO

L
*

h g
ADITBrasil
Associacao em aberto X Valorizacao
(visao empreendedor)
4,5%
4,5%

R

9%

45%

18%

[ g

14,5%

O 1m2 m3 m4 m5 m6 7 w8 m9 n10
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Tema 6: Transicao da gestao associativa

Passagem da gestao Associativa
para os proprietarios dos lotes

38,9%

MAIS DE 4 ANOS APOS A ENTREGA
I 56,4%
320U 42 ANO APOS A ENTREGA
I :3.6%

29 ANO APGS A ENTREGA
I . o

12 ANO APOS A ENTREGA !
Bl 2 5%

27,8%

NA ENTREGA
__ RENE

EMPREENDEDOR m CONSUMIDOR

ADITBrasﬂ

Servicos estrategicos contratados antes da
entrega do empreendimento

88,9%
83,3% 83,3%

722%  72,2%
66,7%
44,4%
I| 5,6%
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Pergunta aos especialistas

Como tornar a Associacao mais interessante aos proprietarios e
moradores ? Como melhorar o engajamento de todos ? Quais
atividades poderiam desenvolver no qual beneficie a comunidade
do empreendimento e do entorno ?

Qual valor deve ser reservado para a estruturacao e implantacao
de uma Associa¢ao ?

O que fazer para manter o padrao e a qualidade do
empreendimento, apds a transferéncia para a Associa¢ao ?

*4
Yummth : &
'.\.“
‘1“::1-‘*
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Mariangela Machado | Focus Trading
Cel: (11) 9 6336-1441

E-mail: mariangela.machado@focus.com.vc
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